NUEVAS TECNOLOGIAS. LA EMPRESA DE MODELIZACION ATMOSFERICA NACIO HACE CUATRO ANOS

Soplan vientos favorables para Meteosim

Administraciones pablicas, las principales empresas energéticas y medios de comunicacién son sus

clientes habituales.

Maite Baratech

» Espaiia, lider mundial en produccidn
de energia edlica, era terreno abonado pa-
ra una compafifa como Meteosim, nacida
al abrigo dei Parc Cientific de Barcelona,
de la UB y de donde proceden la mayor
parte de sus trabajadores y directivos, La
firma nacid en 2003 de la mano de Bernat
Codina, su presidente, Joan Aymami, di-
rector general, Josep Vidal y Santi Parés.
°En Meteosim -explica Aymami- somos
especialistas en modelizacidn atmosféri-
ca, es decir, simulamos cérmo se compor-
tan las diferentes variables atmosféricas,
tanto en tiempo pasado como en tiempo
futuro”.

De las diferentes variables (lluvias, tem-
peraturs, nubosidad, viente..), el segmen-
to edlico genera el 70% del negocioy las
administraciones publicas figuran enire
sus principales clientes, asf como las pri-
meras firmas del sector de las energfas re-
novables camo Iberdrola, Gamesa y Ac-
clona, que recurren a Meteosim para co-
nocer las zonas y puntos iddneos para
‘plantar’ parques eclicos. La empresa ela-
~bord en 2004 el primer mapa edlico de Ca-
talufia, que fue el detonante de otros en-
cargos de comunidades auténomas como
Cantabria, Baleares v Canarias, entre

Meteosim se esta planteando
abrir oficina en Chile por
el gran potencial de crecimiento

de las energias renovables en
Sudameérica

otras. Asimismo, en su corta vida ha tra-
bajado para empresas de Turquia, Méxi-
co, China, Bulgatia o Reino Unido, En este
campo trabaja a través de su filial Meteo-
sim Truewind, una joint-venture fundada
a principios de afic con la norteamerica-
na AWS-True Wind y de la que posee un
70% del capital.

El resto del negocio procede de lo que de-
nomina "modelizacién para empresas
meteorolégicamente sensibles", como las
estaciones de esqui, "para las cuales caicu-
lamos el coste de produccién de la nieve
artificial en funcién de las condiciones de
viento, humedad v temperatura” hasta
encontrar el mejor momento, econémi-

camente hablando, para la generacidn del
blanco elemento. Estos cdlculos sirven
igualmente para la planificacidn de re-
cursos humanos y técnicos de las estacio-
nes.

Desafio Espafiol

Dentro de esta Iinea figura su colabora-
cidn con el Desafio Espafiol durante la ce-
lebracidn de la Copa América de Vela, en
Valencia, v sus acertadas predicciones
contribuyeron a que la embarcacién lle-
gase a semifinales: los expertos en meteo-
rologia recogian informacidn de 1a zona
de regatas de la bahfa de la Malvarrosayla
facilitaban a los estrategas del equipo pa-
ra que tomaran las decisiones oportunas.
Por su singularidad, Aymam{ admite que
ha sidouna experiencia profesional irre-
petible, "en la que también hemos apren-
dido mucho"y que sin duda serd de gran
ayuda para su trabajo con la Federacién
Espafiola de Vela, que ha requerido sus
servicios de cara a los Juegos Olimpicos
de China del préximo afio. El setvicio
meteoroldgico de Cataluiia, Meteocat, y
diversos medios de comunicacidn, como
TV3 y varias televisiones francesas, son
otros clientes de esta empresa que tam-
bién ha trabajado, a través de licitaciones
internaciones, para las Fuerzas Armadas

METEOSIM HA COLABORADC CON EL DESAFIO ESPANOL.

de Estados Unidos y para el Fondo Mone-
tario Internacional (FMI). Ahora, el equi-
po que dirige Aymamdi estd muy ilusiona-
do con otro proyecto que prepara para el
gobierno peruano, esta vez a través del
Banco Mundial (BM}) y que, porlaevolu-
cién de las gestiones, cree que puede lle-
gar a buen puerto: se trata de un atlas egli-
co completo del pafs v formacidn para sus
técnicos. Su presupuesto también es
atractivo: unos 250.c00 eurcs.

Por otro lado, estd zbriendo nuevas vias
de trabajo como predicciones estaciona-
Ies (a varios meses vista) para empresas
gasisias a fin de facilitar las decisiones de
compra de energfa en funcién de una de-
manda que dependerd en gran medida del
tiempo. A diferencia de lz competencia,
Meteosim utiliza Unicamente tecnologfa
propia.

Segtin explicd Joan Aymamf, la empresa
ya se estd planteando abrir oficina en
Sudameérica, "un mercado potencial que
sufre un gran déficit energético y en el
gue las energias renovables han de cre-
cer muchisimo”. Por eso, ha iniciado
contactos con un posible socio chileno,
si bien no sabe ¢i su presencia al otre la-
do del Atldntico serd por medio de una
joint-venture o de la compra de una fir-
ma local. «
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